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Mittelstand
gestaltet Zukunft

Wer sagt eigentlich,
dass nur die grof3en
Player eine Chance
haben?
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Wie kann es sein, dass
die Beschaffung von

Verbrauchsmaterial einen

so hohen Anteil an

Prozesskosten verursacht?

Prozesskosten
reduzieren

durch konsequente Prozessoptimierung
in der Beschaffung indirekter Giter

Kosteneinsparungen speziell bei Beschaffungsaktivitaten ricken
immer mehr ins Bewusstsein, und somit wird das eProcurement
zukunftig immer mehr an Bedeutung gewinnen.

»Schon kleine Einsparungen bei der Anschaffung von indirekten

Gutern und Services ermdglichen unverhaltnismasig hohe
Steigerungen beim Gewinn.” Bil Gates
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TYPISCH C-TEILE
Nichts als Kosten, Zeit
und Aufwand ...

Effektiver
und zeitsparender
Einkauf

Minimierung der Einzeltatigkeiten und eingebundenen Stellen.
C-Teile sind Kapazitatsfresser! Das Einsparpotential steckt hier
weniger im Preis, als in den Prozesskosten.
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Die Nasa hatte metrische

Einheiten verwendet,
die Ingenieure der Firma
Lockheed Martin

aber mit FuB statt Meter
gerechnet.

Prozesse optimieren
Fehler vermeiden

Reibungslose Prozesse sind fur die Leistungsfahigkeit eines
Unternehmens mitentscheidend. Eine Sollbruchstelle in der
Prozesskette liegt in der Kombination aus hoher
Bestellhaufigkeit, manueller Abwicklung und Routine.
Besonders bei unternehmenskritischen Prozessen kénnen
solche ,Fllchtigkeitsfehler* enorme Kosten verursachen.

Prozesse mit Format

Die Automatisierung der Bedarfsdeckung bis hin zum
Gutschriftverfahren eliminiert Fehlerquellen.
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Hast Du den Freiraum,
Dich auf Wertschépfung
zu fokussieren?

Prozesse betreffen
Menschen

Schaffe Freiraum!
Deine Mitarbeiter sind wertvoll. Sie sollten ihre Zeit nicht mit
automatisierbaren Aufgaben verbringen.
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Bist Du auch zu 50%
fast fertig?

Der Weg in die Zukunft

Mach Dich schlank und profitiere von unserer Erfahrung.

Zeit gewinnen, Geld sparen, effizienter werden, genau das gelingt
durch die Einfihrung einer ganzheitlichen C-Teile-Management-
Losung.

Mit der Einbindung von PIEL als Systemlieferant lassen sich viele
Prozessschritte im Beschaffungsprozess digitalisieren und
vereinfachen. Unser Anspruch ist es, Dich durch unsere L6sungen
fur die C-Teile-Beschaffung einfach besser zu machen.

Lass es uns angehen- als Partner auf Augenhdhe!
Denn: Die flexiblen und individuell konfigurierbaren Losungsbausteine

bieten Dir einen unverzichtbaren und deutlich sptrbaren Mehrwert—
sie schaffen Freiraum fur Dich und Dein Unternehmen.
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Du bist bereit
innovative Maoglichkeiten
zu entdecken?

Effizienzsteigerung
durch

Prozessberatung Bewirtschaftung

Bedarfsanalyse Ausgabesysteme

Workshopkonzept Kanban / eKanban (RFID)

Interaktives 3D-Prozessmodell Elektronisches Kundenlager

Neutrale Handlungsempfehlung Logistikkonzepte

eProcurement Manufaktur PSM Systemlieferantenschaft
Single-Creditor Digitalisierungspartner

Purchasing as a service FamiliengefUhrter Mittelstand seit 1918

Schnelle kompetente Implementierung E-Business Uber fUuhrende Losungen
Monatsrechnung sortiert und saldiert
Bestellreglementierungen ,Magische Momente'

MATERIALWIRTSCHAFTSFORUM FUR DEN MITTELSTAND

",[m] UNSER NUMMER EINS BEGEISTERUNGSEVENT

Seit 2013 laden wir Entscheider und Innovatoren ein zum Benchmarken und Netzwerken

== neben belebenden praxisnahen Keynotes und kleinen Workshops / Erfahrungsberichten.
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Dominik Wulkow
Leitung C-Teile-Management ~ T: +49 2921 687152  dominik.wulkow@piel.de
und Leitung Dienstleistungen ~ M: +49 172 5818675  www.PIEL.de
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